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/CADENA bE

VALOR

Tus partners y/o
Shareholders

Aquellos interesados en
invertir en la aplicacion.

También ONGs, veterinarias,
etc.

ESTRUCTVRA DE COSTOS

ACTIVIDADES &

CLAVES o=,

Para lograr tu propésito

Publicitar en redes sociales y
también en otros medios de
comunicacién como diarios,
paginas web, etc.

Ponerse en contacto con
veterinarias 'y ONGs que
podrian interesarle el uso de
esta aplicacion para
ofrecérselas a los clientes.

RECURSOS CLAVES
Imprescindibles para
lograr tu propésito

El activo mas importante
serfa la aplicacion y el
servicio humano detrds de
esta.
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Los costos seria el desarrollo de la aplicacion, su
mantenimiento y su publicidad. También impuestos, gastos

administrativos, etc.
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PROBLEMA IDENTIFICADO ﬂ

Describleo en una frase

El problema identificado es el abandono de mascotas.

PROPOSTTO

Conectar a aquellos que ya no
pueden hacerse cargo de sus
mascotas con personas que.
puedan cuidarlos.

El motivo

de tu modelo A‘cono.
de negocio de mediano o
impacto largo plazo

TV PROPVESTA DE VALOR -{;@‘7'.
Los productos y/o servicios que ‘! Al
escalan la solucién

Animapp permite conectar a aquellos que no pueden
cuidar a sus mascotas, con aquellos que desean hacerse
cargo de estas. Ademas, podria usarse para rescatar a
animales en situacion de abandono en la via publica.
Tiene la opcién de generar un aviso de emergencia para
que las mascotas no queden en estado de abandono en
caso de que sus duefios sufran un accidente.
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Animapp reduce la cantidad de animales en situacion
de calle y ayuda a aquellas personas que tengan
mascotas, brindandoles la confianza que estas no
quedaran abandonadas bajo ningun caso.

METRICAS DE IMPACTO
ambientales y/o sociales esperada
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RELACIONES
Con los clientes y
la comunidad de impacto

SEGMENTOS

A quienes les resuelves
el problema.

A quienes le vendes tu
propuesta de valor

Las relaciones con los
usuarios es directa vy
personalizada. Animapp tiene
varias opciones de
configuraciéon 'y cada uno
puede usarla como quiera.

Clientes serian

ser publicitadas en
Veterinarias,

etc.

otras
empresas que quisieran

la

aplicacién o redes sociales.
proveedores
de alimentos balanceados,

Los usuarios serian todos
los que usen Animapp, ya

sea porque tienen
mascotas y/o desean
CANALES cuidar las mascotas de

otros duefios.

Redes sociales (Instagram,
Facebook, etc.).

Web propia y publicitarla en
distintos medios y lugares,
como en veterinarias.

FUENTES DE INGRESOS

donaciones. En un futuro se podria poner dentro de Animapp
algun servicio premium que sea pago, como obra social para
mascotas, servicio de delivery de comida o accesorios para
mascotas, etc. También se podrian hacer convenios de
promocion de ciertos alimentos balanceados o veterinarias.
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Las fuentes de ingreso serian publicidades en la aplicacion y \j
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