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DESAFIO

;/Qué desafio de COVID-19
quieres resolver?




Mitigar el contagio

Mitigacion de contagio, a través de entregar a las personas informacion clave para su proteccion, a través del
desarrollo de una aplicacion Web y Canal SMS que permita a las personas de manera sencilla responder preguntas,
las cuales por un lado identificaran a las personas en funcion al riesgo (alto, potencial y bajo) de contraer el COVID-
19, capturando datos como: ubicacion geografica, edad, condiciones médicas pre-existentes, sintomatologia e
informacién sobre contactos con posibles casos de COVID-19, ademas esta aplicacion dejara registro Util para la
generacién de estadisticas que informen a los centros de atencién médica la informacion del paciente y a las
personas si existen casos cercanos a su ubicacion geografica.
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SOLUCION

;Cual es tu soluciéon?




Aplicacion Web

Esta aplicacion por un lado permitira a las personas evaluar su situacion de riesgo a través de un test muy
sencillo, y le brindara una guia sobre como protegerse durante la pandemia, a que centros de salud dirigirse.

También permitira a los centros de salud conocer la situacion actual del paciente y tomar previsiones en
funcion de sus antecedentes.

Y a la poblacion general conocer la propagacion del virus.
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MERCADO

;Cual es el mercado?



En una primera fase hemos propuesta probar la aplicacion en Venezuela y escalarla a los demas paises de
latinoamerica.
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GENERACION
DE VALOR

;Cual es el modelo de
AA’

W

generacion de valor en
contexto COVID-19?



Propuesta de Valor

e Las personas podran tener una evaluaciéon sobre su estado actual de
riesgo.

e Tener informacion de fuentes confiables.

e Este sistema le ofrece informacion a los centros de salud, por lo cual
las personas seran mejor atendidas.
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IMPACTO

;Cual es el impacto medible que genera
mi emprendimiento (beneficios)?




e Bajar el nivel de incertidumbre de las personas aportando mayor tranquilidad.

e Bajar el niumero de visitas a los centros de salud que no lo ameritan y bajar los posibilidad de infeccion.

e Aumentar las posibilidades de prestar servicio a los que mas lo necesitan, tomando en consideracion el
riesgo del paciente en funcidn a sus antecedentes.
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EQUIPO

;Quién esta detras del
proyecto?




Daniel Decara Jenny Portillo Jonas Gonzalez
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CQPQCIDQDES




El equipo cuenta con competencias profesionales para emprender el desarrollo de la aplicaciéon, requerimos
apoyo de profesionales del sector salud para profundizar en los test de evaluacién, las guias de ayuda para las
personas e involucrar a los centros de salud para que colaboren con la plataforma y que esta a su vez le sirva

Como insumo para su trabajo.
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ALIADOS




Las alianzas estratégicas seran con organismos gubernamentales de salud, centros asistenciales como clinicas
y hospitales, y profesionales de la salud.



09 |

VALOR
DIFERENCIAL

¢Cual es tu valor diferencial?,
gue te destaca de las demas
soluciones.

M
ol



El valor diferencial radica en la concentracion de informacion fidedigna que permite diagnosticar, en primera
instancia, sin exponerse al contagio de asistir a un centro asistencial de salud. Ahorrando, de esta manera,
tiempo y recursos para el usuario.



GRACIAS!

Informacion de contacto del
proyecto!

https://socialabglobal.socialab.co
m/challenges/cadadiacuenta/ide
a/110810/edit
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