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Problema
:
 
E
l Noroeste Argentino cuenta con un enorme 
PATRIMONIO
 
paisajístico 
c
ultural.
 
Muchos de esos 
DESTINO
S O ATRACCIONE
S
 
no 
poseen 
infraestructura adecuada
 
para recibir al 
TURISMO
 
y su 
FRAGILIDAD PATRIMONIAL
 
frente a un acceso 
público 
espontáneo los pone en
 
GRAVE
 RIESGO DE CONSERVACIÓN
.
Desafío 3:
 
Más 
Extranjeros
 viajando por Argentina.
Desafó
 Ampliado
:
 Más 
E
XTRANJEROS
 y A
RGENTINOS
 
vi
ajando por el Noroeste Argentino
¿Quién?
¿Para quienes es un problema?
Mercado:
 Para aquellos que buscan contacto real con l
a naturaleza o cultura
.
Ambientes:
 de alta fragilidad, difícil acceso, de alto contenido Patrimonial Natural o Cultural.
Comunidades Locales:
 sus costumbres y tradiciones están en grave deterioro, 
c
omercializan sus productos con intermediación que reduce sus beneficios
Perfiles de usuario
+ 40
/
 Retirados J
óvenes
/
 
Parejas
/ 
Grupos 
pequeños
/ 
Con intereses específicos
/ 
Inquietos
/ 
En búsqueda de “lo nuevo
”, “Lo distinto”/ Comunidades 
¿Qué?
¿Qué propongo para resolverlo?
Un 
SISTEMA INTEGRADO
 de servicios 
turísticos 
ECOAMIGABLE
 con
Bajo impacto ambiental
, 
a
lto
 grado de 
interés
 para
 nuevos mercados.
¿Qué lo vuelve innovador?
Involucrarse “por inmersión” el atractivo que se buscó. Sea un ambiente natural y actividad 
Outdoor
 o un acontecimiento Cultural 
que se presenta en forma esporádica o eventual. En ambos caso los destinos carecen de infraestructura o están muy alejados.
¿Cómo?
¿Cómo lo voy a implementar?
Prestaciones integrales y aso
ciadas: Transporte, alojamiento, comidas y actividades concordantes con el tipo de actividad, región que se visita y contacto con el medio socio- ambiental.
¿Cuál es el grado de avance?
Ya contamos con todo el equipamiento (6 domos 
y sus equipos) y realizamos la 
primera
 experiencia
 piloto. Estamos en el desarrollo de la plataforma comercial
 para realizar el 
lanzamiento oficial
.
¿Cuánto?
Costos de Puesta en Marcha y Operación: 
Inversión 
Inicial
: Equipamiento:
 
AR$ 
460.000
. Lanzamiento y Puesta en marcha:
 AR$ 65.000.
Costos Comerciales/ Comisiones:
 Variables sobre ventas (20%)
.
 
Costos
 Fijos o
perativos Mensuales:
 AR$ 32.000
.
Días/mes
: 10
 -
 Plazas: 12.
-
 Precio 
All
 Inclusive Por PAX: AR$ 2.900 (Transporte, Excursiones, Noche y comidas).
Costos 
Variables 
Año 
prestación de 
servicios:
 
AR$ 2.380.800
.
 
Ingresos:
 
Ingresos Operativos
 Año:
 
AR$ 
4.
464
.000
Rentabilidad Neta 
Primer 
Año: AR$ 
984.960
)
